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四大

實操案例
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您會發現:

各行各業賺錢模式都有軌跡可尋!

提醒您別當成四個故事，要切實分析，

配合我們提供的模組，找出其成功因

素，並自訂屬於貴司的創新商業模式

透過老闆神奇贏運策略思考模組

規劃以下四個成功案例給您參考

育成中心關心您

送禮物可以千變萬化

唯有送您知識最無價!



學校附近奶茶店-免費模式運用
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2019實操案例大放送!

這是一家奶茶店、老闆姓黃、她把這

家奶茶店開在學校旁邊，定位做學生

市場群體，但這附近已經有一家開了

3年的老店，生意非常火爆，經常是

做無席，成為學生戀愛、聚會常聚場

所。這店鋪都已經裝修的差不多了，

對於以後的生意黃老闆心裡是忐忑不

安，最後找到我並請我幫他解決這個

問題。
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2019實操案例大放送!

我根據黃老闆的描述，感覺她這新開

的店的計畫，和考察是一塌糊塗。

客戶沒有考察好，沒做奶茶試吃，周

邊的競爭對手沒有瞭解。開業沒有詳

細的計畫。這在於現在廣告氾濫，每

家都促銷的年代，以她這產品經濟時

代的開店方法，已可預見開業後情景。
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2019實操案例大放送!

由於同在一個城市，於是我就趕過去

看了一下實體情況。在那裡花了7天

明確了學校周邊的基本情況。

發現3年老店也不是非常難搞定的，

很平常，點單、製作、結帳，走人。

當我把這結果和黃老闆說了之後，就

輪到他說：“奇怪了，每個奶茶店都

是這樣的，有什麼不一樣嗎？”

我就說：“如果你和他做的一樣，你

能贏了他3年老店？”



學校附近奶茶店-免費模式運用

Copyright © 台灣商務發展有限公司 版權所有。

----- 禁止任意轉載、拷貝、分享及重製 -----

2019實操案例大放送!

根據對比優化，我給她定位做一家像

咖啡店的奶茶店，有座位、有室內等、

這樣不僅能讓顧客停留與休息、更能

顯我們奶茶店與眾不同、定位不同，

避開競爭，才能贏得市場。

會員制：我在銷售過程向大家表明，

比如有顧客點單，喝完買單後、讓服

務生說：“你的這一杯奶茶今天有機

會完全免費獲得”，你是不是感覺驚

訝了，免費獲得？真的是免費獲得。
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2019實操案例大放送!

免費用的好其實就是一個企業的商業

模式、不單只是一個策略。有時要懂

得捨得、才能獲得。服務生接著說道：

“只要辦理我們奶茶店的會員卡，今

天這杯奶茶免費。以後你的每一杯奶

茶都會有9折的折扣，會員卡20元一

張，期限是半學期”。

這時你會不會讓到手的奶茶飛了呢？

不會，因為那學生每學期喝奶茶也喝

不少，這樣一學期下來還是省不少錢。
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2019實操案例大放送!

三天開業試了一下就有兩千左右學生

辦會員卡、會員費用達到4萬多。當

你感覺這個方案已經完了，那你就錯

了。想想客戶來的時候讓你手忙腳亂，

空檔的時候是無所事事，看不到客戶

心裡不安那。

這時候辦理會員卡的時候，留下的電

話號碼就有了作用。打電話給會員說：

“你好，xx同學，恭喜您中了一杯xx

奶茶。你可以在這個星期的xx點-xx點，

來我們店領取。”
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2019實操案例大放送!

什麼！你說電話打不通，你說客戶領

了奶茶就走怎麼辦。那就是你缺少一

套客戶管理軟體，我給黃老闆店用的

是管家婆致勝管家客戶管理軟體。

我們要在客戶來辦理會員卡的時候可

以客戶說：“你在檢查一下，我們會

根據會員電話號碼抽獎是可以有不定

期抽獎的哦，到時候需要電話通知您。
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2019實操案例大放送!

然後需要讓你的員工在輸入客戶資訊

的時候，備註這個客戶是一群朋友來

的，一對情侶，到時候中獎的時候就

通知最有可能給你帶來客戶的人。

難道這樣就夠了嗎？

不，這遠遠不夠，像培養自己的100

根鋼絲，像客戶見證的打造，成交流

程的優化這些就不一一細說。

↓
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2019實操案例大放送!

記得前段時間分享過一個案例，一個

做有機產品的公司，為銀行拉存款送

價值2000塊一年的有機產品。

但今天，現在有的銀行為了自己拉存

款，直接自己幹，就比如說存款送化

肥，因為春耕馬上就要開始了，由於

經濟的原因，很多原材料都在上漲，

導致零售價格也在上漲。

這個時候有些銀行也為了獲得存款，

直接推出，存款多少送多少化肥，跟

存話費送手機一個玩法。
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2019實操案例大放送!

對於農民來說，錢存在哪個銀行基本

都是差不多是吧，但是存在你的銀行

可以免費獲得化肥啊，不僅沒有損失

還賺到了。所以有很多農民就願意。

對於銀行來說，可獲得大量存款啊，

他是存款到一定的額度才送你化肥。

對於銀行這種本來就是玩資本遊戲的

人來說，還賺不回這點化肥錢是吧。
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2019實操案例大放送!

有的人說，我學了這麼多好像都不能

落地呢？有沒有實戰一點的？其實這

就是一個非常有效而且非常容易落地

的策略，就看你去不去幹。

可能你會說，我不是開銀行的啊，我

是賣產品的，怎麼玩呢？

那麼下面再和大家分享一個賣化肥的

商家怎麼玩。
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2019實操案例大放送!

買化肥送飛機

這個更加厲害吧，送飛機啊!!!

但不要激動，這裡所說的飛機，並不

是你們所熟悉的客機，而是撒農藥用

的無人機。

河南的一家生產化肥的公司，玩了一

個非常吸引眼球的行銷，那就是買化

肥送飛機，這種無人機主要是減少人

工，半機械化操作，一般來說都是應

用在那種有幾十畝或者幾百畝土地那

種老闆的，或者是種果園的老闆。
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2019實操案例大放送!

因為，這種老闆種植的面積大，比如，

噴農藥，請一個員工要100多到200吧，

一個人一天能幹10畝，你有幾百畝的

話，請幾十個人一天的開支就是接近

一萬塊啊。

但是你用無人機的話，一分鐘就可以

幹1畝，1天不到就幫你幹完了。關鍵

是，你現在買化肥免費獲得，你要不

要？以後直接省掉人工費啊。所以很

多農場的人就會考慮在他們那裡購買

化肥，因為可以免費獲得飛機啊。
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2019實操案例大放送!

對於花費廠家來說，通過這種活動吸

引用戶，可以省掉大量的推廣費用，

而且，你一下子買幾萬塊的化肥，因

為無人機是3萬塊左右，但是你全部

一下提走所有的化肥?

對於他們來說，即使送你無人機和化

肥，其實中間還是有利潤的，如果你

不是一次性提走所有化肥，他們還可

以獲得一部分資金沉澱。
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2019實操案例大放送!

但是通過這種模式，他就幾乎鎖定了

一個大客戶，除了源源不斷的銷售化

肥給他們，還可以對接很多的農藥啊

種子啊等產品。

所以，要吸引用戶更多的是捨得分錢，

給用戶一個魚餌，通過後端再賺回來，

不要老想著幹一票是一票，一票就想

把用戶榨乾。

↓
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2019實操案例大放送!

做生意沒有那麼複雜，就簡單 9 個字

「來，把錢留下來，再回來」。

意思就是怎麼讓顧客來？怎麼讓顧客

把錢留下來？怎麼讓顧客再回來？

一個做酒代理的老闆，找到跟合作的

酒店，談合作，意思是想把酒上到酒

店，作為婚宴用酒。

首先呢，這老闆找市場是找對地方了，

因為宴請的顧客才能大批量用酒。這

叫目標市場定位準確。
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2019實操案例大放送!

那麼怎麼搞定市場呢？

酒老闆出幾招賣酒方案。方案甚為滿

意。獨樂樂不如眾樂樂。

在這裡我給大家分享幾個點：

第一：顧客買的不是產品，而是好處

和解決方案。婚慶酒店用你的酒，你

能給酒店什麼好處？老闆思考了一下

說，酒店能賺酒的差價。

這個對於賣酒的而言沒有任何優勢。

婚慶酒店上任何人的酒都能賺差價。
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2019實操案例大放送!

我給出的建議是：

老闆在他專賣店門口做出海報，凡在

本酒店辦宴請的顧客 在本店購買酒，

滿 100 元送 30 元餐劵。

如果你是賣酒的，你給我介紹顧客，

我肯定優先推薦你的酒給我的顧客。

這樣一來和酒店達成合作就容易了。

實現了三方受益，賣酒的賺酒錢，賣

飯的賺了飯錢，顧客省了部分飯錢。
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2019實操案例大放送!

第二：企業應該重視「購買之後二次

購買和重複購買」。

怎麼讓喝了我的酒的顧客再回來購買？

這就讓我想起小時候有個小店收啤酒

瓶的事情。我就拿著我爸喝酒完的酒

瓶子去小店換東西吃。那時候我是多

麼希望，我爸每次能多喝幾瓶酒。
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2019實操案例大放送!

我給賣酒老闆的建議是：拿著白酒瓶

換酒可抵 10～50元不等，根據酒的

價位來定。給一個顧客再回來的理由。

喝完換酒、換完再喝。這就是一個良

性迴圈，只要酒的品質還不錯，適合

大眾消費，這生意就可以源源不斷。

其實，多次購買是可被經營的，技巧

包括：對轉介紹的經營、對換購的經

營、對依賴的經營。每一個購買者後

面都有一群購買者三方受益。

↓
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2019實操案例大放送!

買多少送多少，咋一聽這很普通，滿

大街到處都是買什麼我送你什麼，但

你不知道這背後的玄機到底是什麼。

一位做女裝

如何把銷售額提升起來?

給她出了一個方案：買多少送多少

她就問了，怎麼送，我送不起啊，我

跟她說買多少送多少，無非就是打個

五折，平常你打五折三折人家都不合

意，各位同意嗎？
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2019實操案例大放送!

現在你身上穿的這衣服價值是500元

不和銷售人員還價，也不打折。

你只要付這500元， 這件衣服你拿走，

再送你一張卡裡面還有500元，你買

不買？很多人會買，對不對。

那你下次購買衣服的時候第一家會去

哪裡買，肯定是他這一家，為什麼？

因為你還有錢在他這裡。
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2019實操案例大放送!

因為你卡裡還存有500元錢：如果你

看中的衣服恰好是500元錢的話是不

是不用付錢：直接可拿走了，對不對？

她用這個方法用了一個月每天賣出去

是200件，每件500元。那是什麼概念，

每天的現金流將近達到10萬。

那下半年該怎麼辦。

老闆娘做數據 有多少人買的是500的

有多人買的是350的 有多少人買的是

200的 有多少人是重複消費的。
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2019實操案例大放送!

她發現

70%的人買的是500元的，

20%的人買的是350元的，

10%的人買的是200元的，

下一步該怎麼辦，那還不簡單嗎 !

夏天和冬天的衣服價格是不一樣的，

只要把這個資料不重複就行了。
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2019實操案例大放送!

什麼意思呢，夏天和冬天不能用同樣

的價格，至少相差是60元，夏天賣的

是200元，現在要賣260元或350元，

那410元及500元的就要賣560元。

為什麼呢？

各位，假設你有一張500元的卡，人

家的衣服賣560，那你是不是要補60

元進去。假如你有一張500元的卡，

那人家的衣服是賣410元，那你是不

是還有90元呢？



頂級商業模式-買多少送多少！
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如果你卡裡面是500元，你看中的衣

服是560元，是不是再補60元，那麼

你充值60元，店裡面再送你60元，那

你卡裡面現在是不是又多了120元嗎？

你消費了560元，這不是還剩下60元

呢。如果你購買的是410元，是不是

還有90元呢。

懂嗎？就是你卡裡面的錢永遠花不完。

如果這個店的衣服，品質很好，款式

又多，價格差不多的話，你還有錢在

卡裡面，那麼你下次還會不會再來？



頂級商業模式-買多少送多少！
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這個買多少送多少的模式，後面還有

幾個環節，後面設計環節掙的錢，遠

遠超過她賣衣服的錢。

這就是我們做任何的生意要懂得如何

用吸引的方法，才會會源源不斷有新

的客戶，如何改變經營不善。

人之所以痛苦是因為沒有辦法，

之所以沒有生意，是沒有方法！

以上四大案例，好好切實分析

訂出貴司2019創新商業模式!


