
[特別溫馨輔導幫助] 

顧問課程訓練內容份量很重，因此我們特別幫您整理好一個簡易好瀏覽的筆記，以方便您複習加強 knowhow 並順利去執行 

我們很貼心吧! 

 

第二週 [關鍵字規劃]+[ 好站排前面密技] 

 知識 
(請您跟我這樣懂!) 

策略 
(請您跟我這樣規劃!) 

工具 
(請您跟我這樣用!) 

營運 
(請您跟我這樣做!) 

被

找

到

的

邏

輯 

被找到需思考客戶： 
1. 在哪裡找? 
2. 找甚麼? 
3. 用甚麼找? 
 

1. 在哪裡找? (客戶都在哪裡找東西呢?) 
網海茫茫，可以將整個網路， 
化分成以下四種不同的屬性： 
(1)資訊平台 
就是一般提供資訊的網站， 
又可分為「一般性」 
及「主題性」(有特定主題的網站) 
 
(2)通路平台 
就是提供購物買賣東西的地方 
 
(3)社群平台 
聊天交朋友的地方(一對多) 

1. 在哪裡找 
打造好自己口才好的空中業務 
並到與自己相關的各個平台上 
登入註冊自己的資訊 

 
2. 找甚麼 

利用 Google Adwords 
及 google 趨勢 
得知客戶都在搜尋甚麼 
並投其所好 

 
3. 用甚麼找 

建立口才好的空中雙業務部 
讓客戶不管從 
電腦或手機來都能方便瀏覽 

1. 利用虛擬育成中心-線上

學習行銷課 
裏頭有幫您整理好 
國內/外知名搜尋引擎、 
入口/目錄網站 
可供您將資料登錄進去 
 
接著利用 yahoo、google 
搜尋與您產業相關關鍵字 
到與您相關的各個網站上 
進行登入註冊的動作 
 
2. 上網搜尋Google Adwords
及 google 趨勢 
得知客戶都在搜尋甚麼 
點我到 Google Adwords 
點我到 Google 趨勢 
 

囗 1. 馬上開始行動 
到與自己相關的各大網

站，註冊登入給資料 
 

囗 2. 找出客戶 
都在搜尋甚麼後 
並將與該關鍵字 
相關的議題放在官網中 
 

囗 3. 馬上申請啟用 
口才好的雙空中業務部 
讓客戶不管 
從電腦或手機 
都能瀏覽自己的站! 
點我立刻了解並申請! 

http://www.idea7-11.com/eboss/bin/ptdetail.phtml?Part=t016&PreView=1
http://www.idea7-11.com/eboss/bin/ptdetail.phtml?Part=t016&PreView=1
https://adwords.google.com.tw/KeywordPlanner
https://www.google.com.tw/trends/
http://www.idea7-11.com/eboss/bin/cglist.phtml?Category=5453


(4)通訊平台 
聊天交朋友的地方(一對一) 
＊執行順序(從簡單到複雜)： 
[1]. 資訊平台 
[2]. 通路平台 
[3]. 社群平台 
[4]. 通訊平台 
 
2. 找甚麼? (客戶都在搜尋甚麼關鍵字?) 
可以透過 yahoo、google 搜尋框 
得知經常被搜尋的關鍵字為何 
也可以利用 Google Adwords 及 google 趨勢 
得知客戶都在搜尋甚麼東西 
 
3. 用甚麼找? (客戶是用電腦還是行動裝置?) 
當客戶找到我們時，他是用大螢幕的電腦 
還是小螢幕的手機或其他行動裝置呢? 
(牽扯到客戶瀏覽的習慣) 
＊檢視：我有提供符合客戶瀏覽習慣的 
電腦版及行動版網站嗎? 
 

3. 使用電腦版空中業務部 
+ 行動版空中業務部 

 

  



第二週 [關鍵字規劃]+[ 好站排前面密技] 

 知識 
(請您跟我這樣懂!) 

策略 
(請您跟我這樣規劃!) 

工具 
(請您跟我這樣用!) 

營運 
(請您跟我這樣做!) 
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網站排名為加減分原理 
影響網站排名有許多因素 
愈符合好站條件分數愈高 
也就愈容易排前面，好站標準整理如下： 

1. 資料內容完善，並且是客戶所需 
[有意義/有計劃]把關鍵字描述進去 
+ 簽名檔(有量有密度) 

2. 既寬且深的資料： 
有分類 + 有說明頁 + 有產品 + 有討論 

3. 經常更新： 
國內+國外產業新聞 
熱門新聞 
每天一則新鮮事 
運用留言版 

4. 文字(預設字體) + 圖互相搭配(勿用動畫) 
+表格+影片 

5. 交互連結： 
(1)站內(關鍵字+文章) 
(2)站外 (永遠記得連回首頁)  
互聯網規劃： 

1. 利用 Google Adwords 
及 google 趨勢 
得知客戶都在搜尋甚麼 
並投其所好 
 

2. 利用搜尋，蒐集、過濾相關資料 
並把適合的資料，放在官網上 

提醒您! 記得要過濾內容，將主詞改

成自己 
 
3. 利用 yahoo 新聞 

將與自己相關的產業新聞 
貼在官網中 
 

4. 官網內容圖文並茂 
並善用表格及影片 
讓客戶看他想看的內容 

 
5. 站內連結豐富 

讓客戶方便站外連結 
跟自己的分站連結 

 

1. 利用 Google Adwords 
查詢熱門關鍵字 
點我到 Google Adwords 
利用 Google 趨勢 
搜尋熱門交叉比對查詢 
點我到 Google 趨勢 

 
2. 利用各大平台搜尋資料 

像是 yahoo、google 
PChome、淘寶 
Facebook..等 

3. 點我到 yahoo 新聞 
 
4. 點我參考同學們的範例 
 
5. 點我參考同學們的範例 
 
6. 點我至線上學習網管課

中學習 
 
7. 經常管理、更新您的官網 
 
8. 可 email 給輔導單位 

囗 1. 利用大數據分析 
立即查出適合您的網名 

囗 2. 建議多取幾個 
您可以 email 至育成中心 
讓團隊幫您建議 
適合您的網名 

囗 3. 趕緊上 yahoo 新尋 
蒐集資料 

囗 4. 立刻上虛擬育成中心 
– 精選輔導案例 

囗 5. 立刻上虛擬育成中心 
– 精選輔導案例 

囗 6. 立刻點我至線上學習

網管課中學習 

囗 7. 經常管理 
更新您的官網 
有問題可來信提問 
有好消息記得來信報告! 

囗 8. 馬上聯繫我們 

https://adwords.google.com.tw/KeywordPlanner
https://www.google.com.tw/trends/
https://tw.news.yahoo.com/
http://www.idea7-11.com/eboss/bin/ptlist.phtml?Category=399
http://www.idea7-11.com/eboss/bin/ptlist.phtml?Category=399
http://www.idea7-11.com/eboss/bin/ptdetail.phtml?Part=new302
http://www.idea7-11.com/eboss/bin/ptdetail.phtml?Part=new302
http://www.idea7-11.com/eboss/bin/ptlist.phtml?Category=399
http://www.idea7-11.com/eboss/bin/ptlist.phtml?Category=399
http://www.idea7-11.com/eboss/bin/ptlist.phtml?Category=399
http://www.idea7-11.com/eboss/bin/ptlist.phtml?Category=399
http://www.idea7-11.com/eboss/bin/ptdetail.phtml?Part=new302
http://www.idea7-11.com/eboss/bin/ptdetail.phtml?Part=new302


(1)輔導網站優 
(2)自己的部落格/分站優先 
(3)其他同學的站    

6. 後台規劃：網址名稱+關鍵字 

7. 跟總工程師交情好 

8. 花$跟 yahoo/Google 買   
(每月只設 10,000 預算/每日 500 元) 

6. 將網站後台關鍵字功能補齊 
 
7. 讓我們一起保持夥伴關係 
 
8. 若預算充足 

可考慮花小錢增加曝光度 

有認識的企業 
可以推薦給您 

幫您介紹最棒的方案 
輔導單位 Email：
eboss@boss7-11.com 

 
  



第二週 [關鍵字規劃]+[ 好站排前面密技] 
 知識 

(請您跟我這樣懂!) 
策略 

(請您跟我這樣規劃!) 
工具 

(請您跟我這樣用!) 
營運 

(請您跟我這樣做!) 
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自己的站+20 個知識加+20 個部落格 
有字才有資料(將關鍵字埋在文章中) 
有資料就容易被搜尋網站抓取 
 

更新運用：提昇關鍵字效益 

包含： 
最新消息、常見問題、留言版、首頁專區 
 
最新消息 
(1) 站外新聞、產業訊息、 

活動(直接/相關/掛勾) 
(2) 站內消息、公告、提案 
 
常見問題 
(1) 成交前 QA 
(2) 成交後 QA 
 
留言板 
(1) 詢問訂單、感謝訂單 
(2) 問服務/產品相關問題、見證留言 

1. 建立與官網內容相同 
10 個部落格=10 個免費網站 

 
2. 多國建立部落格=各國均有分站 
 
3. 全面與官網串成規模龐大互連網 
 
4. 均吻合關鍵字邏輯，規劃網站內容 
 
轉貼資料注意(醫療、美容法規) 
 

1. 上台灣好 123 
找到熱門的部落格 
並註冊登入 
點我到台灣好 123 

 

2. 到當地國的搜尋引擎 
搜尋當地國的部落格 
並註冊登入 

 
3. 新聞、產業活動 

可參考 yahoo 新聞 
點我到 yahoo 新聞 

囗 1. 到各個部落格 
建立自己的免費分站 
 

囗 2. 讓官網與部落格分站 
串成龐大的互聯網 
 

囗 3. 蒐集 
與自己相關的新聞內容 
並有計畫地放到官網上 
 

囗 4. 蒐集客戶常問的問題 
並陸續補充在官網中 
 

囗 5. 在自己的官網留言版 
有計畫地自問自答 
並且持續的做 

  

http://www.hao123.com.tw/
https://tw.news.yahoo.com/


第二週 [關鍵字規劃]+[ 好站排前面密技] 

 知識 
(請您跟我這樣懂!) 

策略 
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工具 
(請您跟我這樣用!) 
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(請您跟我這樣做!) 

簽

名
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從網站內容有計劃寫關鍵字 
包含： 

網名、網址名、公司名、關鍵字、 
產品別、產業別、相關別 (如下方圖 1) 

 

簽名檔：要隨處可見(多重曝光) 
 
任何網頁寫完文章或內容 
最後底下均貼上簽名檔 
(公版複製貼上) 
如： 

關於我們、產品說明、留言版、 
最新消息、各主題區頁面... 

 
最終達到 
網站頁數多 
每頁均有關鍵字 
被抓取頁數多 
上前 3 頁機會多 
 

利用 Google Adwords 及 
google 趨勢 
查詢哪些關鍵字 
與自己有關且熱門 
點我到 Google Adwords 
點我到 Google 趨勢 
 

囗 1. 馬上查詢熱門關鍵字 
設計自己的簽名檔 

囗 2. 將簽名檔貼在 
每一篇內容的最下方 

 

 

  

https://adwords.google.com.tw/KeywordPlanner
https://www.google.com.tw/trends/


圖１ 鼎太公簽名檔範例 

若您還沒申請啟用輔導單位所贈送的空中雙業務部 

請您馬上跟我這樣做，立刻行動，建置口才好的空中雙業務部吧! 

            只要簡單 3 個步驟， 申請  →  完款  →  繳交資料             

接下來，就由輔導團隊來幫您建置、完成[口才好的空中業務部]的 18 頁示範頁 

馬上到虛擬育成中心 – 申請啟用系統立刻申請! 

申請網址連結：http://www.idea7-11.com/eboss/bin/cglist.phtml?Category=5453 

http://www.idea7-11.com/eboss/bin/cglist.phtml?Category=5453

