
 

/ 中小企業如何透過【虛+實】雙業務部，創造仟萬營收 / 

3 個成功案例，與您分享 

 

 

非常感動！在我們推廣信件寄出之後， 

已有超過 30 位企業回應並啟動申請免費扶持方案囉！ 

相信很快也會得到貴司的申請訊息，請盡速加油把握機會！ 

 

以下我們將針對貴司，與您分享： 

中小企業如何透過【虛+實】雙業務部 創造仟萬營收，3 個成功案例/策略及方法 

 
 

 

 成功案例(一) 

 // 傳產建材批發業 

 運用網路商務逆轉不景氣，創仟萬營收 

...詳全文  

 

 成功案例(二) 

 // 帳戶餘額只剩 76 元 

 單親媽媽紅麴網路創業翻轉人生 

...詳全文  

 

 成功案例(三) 

 // 國寶級古箏大師 

 從懷才不遇到客戶慕名而來 

...詳全文  

 

  



成功案例(一) 

// 傳產建材批發業 

運用網路商務逆轉不景氣，創仟萬營收 

 

業務屬性：批發、貿易商 

 

《問題》 

陳老闆是一家經營超過 37 年的建材批發業者第二代掌門人，年營業額 2~3 億，倉庫庫存有 3000 萬。

經過金融風暴重創，連續幾年業績大幅下滑，公司業績已面臨嚴重挑戰... 這時的陳老闆，還是認為

網路是零售業的事，更何況他們是以車為單位出貨，並沒有要在網路上一片一片的賣木板；而且公司

經營已經超過 37 年，業界都已知道啦，也不需要建立形象網站吧！ 

 

《改善》 

後來，透過育成中心給予的輔導/建議： 

策略➊：搞懂網路生意的來龍去脈 

策略❷：取一個好網名，一定要好記並且要與關鍵字、業務定位有關。 

策略❸：自行建立口才好的虛擬業務部，將客戶所經常詢問關心的事，通通寫上去。 

 

《成功》 

在陳老闆搞懂口才好的虛擬業務部後，許多陌生客人在看過網站內容後主動詢問並成交，利潤竟比以

往老客戶多了一倍以上，並且是直接收現金！(以往老客戶都是開三個月票...)。虛擬業務部的威力，

讓陳老闆大嘆為何沒有早幾年認識育成中心呢! 

 

《見證》 

建材批發大王陳老闆-文字見證(擷取)： 

認識你真好，感謝你們的指導，我們的網站越做越好。令人興奮的是「業績搶搶滾」來自全省各地電

話不斷，台北、桃園、新竹、雲林、高雄，真是感受到網路的便利! 

屋主上網看我們的網站，建材知識居然超越師父，指定購買建材批發大王的產品，興奮阿! 過年期間

淡季不淡，正月初五未開工，已有人打電話來詢問開工日期，一開工訂單不斷，興奮阿!經濟不景氣，

傳統行業大家都在找尋出路，一次指導改變我們營運方向。 

感謝你們的那次指導，我們的網站及生意越做越好，你們是我們生命中的貴人，很高興認識你們! 

  



成功案例(二) 

// 帳戶餘額只剩 76 元 

單親媽媽紅麴網路創業翻轉人生 

 

現況發展：擴大 ODM、OEM、自創品牌經營、加盟、外銷接單 

 

《問題》 

當時 40 歲的陳媽媽有婚姻上的問題，為了離婚以及帶走孩子，將身家全給了夫家，全身上下帳戶餘

額只剩 76 元，為了生活而選擇創業。 

要在人生下半場重新站起來談何容易，但一次偶然的機會，她發現用家鄉味，也就是馬祖紅麴做滷味，

研發出不加一滴水口感香濃的紅麴滷味，頗受親友好評，但由於沒有資金租用店面做生意，生活極為

困難。 

 

《改善》 

後來，透過育成中心給予的輔導/建議： 

策略➊：到各公家機關租賃半天、1 天的市集 

策略❷：自行建立口才好的虛擬業務部(網站) 

策略❸：實體開發引進客戶，虛擬業務部接棒續購、團購、批發 

策略❹：製作產品試吃包，送給實體擺攤所遇到的目標客戶每天 20 名，送的時候稍微講述自己經歷

讓客戶予以支持，並告知客戶可利用產品試吃包上面的 QRcode 掃描購買，不再有時間、地點等限制。 

 

《成功》 

【以實體開發客戶，虛擬完成續購、再購】方式，幾個月後創造出單月營收超過佰萬，還獲得勞動部

頒發的微型企業創業楷模獎、受到東森新聞、非凡新聞、蘋果日報、佳音廣播等媒體專訪報導，目前

也是桃園縣政府指定創業導師，並教導餐廳業者廚房如何規劃、食品真空包裝...等。 

 

《新聞採訪》 

以下提供紅麴滷味東森新聞採訪報導 

https://www.youtube.com/watch?v=-cXRFA8Ul5k 

  

https://www.youtube.com/watch?v=-cXRFA8Ul5k


成功案例(三) 

// 國寶級古箏大師 

從懷才不遇到客戶慕名而來 

 

業務屬性：製造、客製化、批發、零售、教學 

 

《故事》 

一位 5 年級的老師，專門研發古箏生產製造、古箏配件、古箏調音、古箏教學...等，在馬路上開著

貨車，到各音樂社團老師挨家挨戶銷售古箏 20 多年，但銷售過程非常不順，業務受創。 

 

《改善》 

後來，透過育成中心給予的輔導/建議： 

策略➊：取一個好網名，一定要好記，並且要與關鍵字有關。 

策略❷：自行建立口才好的虛擬業務部，重新定義客戶對象，針對世界各地愛好古典音樂的鑑賞家，

掌握客戶要問甚麼、客戶需要甚麼，將實體的作業模式，搬到網路上面。 

 

《成功》 

在文老師搞懂虛擬業務部，並將網站內容變得口才好，有計畫的曝光訊息後，許多客戶從網路上搜尋

到她，連以前拜訪過的社團老師也找到她，甚至吸引法國音樂鑑賞家慕名而來，專程搭機到凱悅飯店

VIP 室與文老師交流，並且當下聽完後直接買下 30 萬元高級古箏，並告知文老師，之後若有新的古

箏再通知他，直接空運到法國就可以了! 是不是很令人興奮呢! 

 

《見證》 

古箏王朝文老師-文字見證(擷取)： 

感謝育成中心所有團隊熱心、耐心的教導與陪伴，使我的網站逐日上軌道，我也照著團隊的教導，努

力架設一個口才好的站。 

開站後不到三個月時間，雖然內容尚未全然準備好，但每項營業項目都已開張，月月創新高，營業額

七月中旬已達三十萬，有一半以上來自網站，且成交的都是高價商品。 

我在建站之前就有二個知名的部落格介紹我，生意也零零星星，網站一成立，水到渠成訂單不斷，目

前訂單已排到 9 月底，週末下午一口氣賣了三台古箏，同時有兩位新客戶。以前的懷才不遇，似乎

在一夕之間被人知道、找到了! 

  



 親愛的董事長，他們的成功只有一個理由！ 

就是搞懂網路商務發展，並樂於學習/運用，拋棄傳統思維。 

 

步驟 1 參與育成中心【扶持方案】 

步驟 2 搞懂虛擬業務部的來龍去脈 

步驟 3 建置口才好虛擬業務部(網站) 

步驟 4 有計畫 / 有策略，啟動營運 ! 

步驟 5 創造仟萬業績！ 

 

// 最終回提醒 

請馬上完成２件事 

 

➊ 按此»【瞭解扶持詳情】並啟動申請 (此宣導扶持方案為【免付費】，名額有限&資源有限，請務必盡速提出申請!!) 

❷ 盡速按此»【免費索取】市值$1,200 元 《企業如何將網站轉化成經濟來源 10 招》電子書乙本  (目前僅剩 3 本!) 

台北市有 4 萬家企業，而貴司是有資格的 10 大產業 20 家企業之一  

【今日不做，明日會後悔！】育成中心與您共勉 

 

 

// 免費扶持方案─申請至【本周】有效 // 

請 您 務 必 把 握 最 後 ２ 天 時 間   

 

台灣商務發展育成中心 簡介 (官網) 

主要任務在於協助中小企業網路商務運用，藉由輔導、諮詢、教育...等有效地結合多項資源， 

帶領企業發展數位商機，提高企業經營成功的機會。針對對象：製造、貿易、批發、零售、創業 5 大領域 

 

///// 卓越資歷 ///// 

執行中小企業電子商務能力提升輔導計畫 5 年，受惠企業超過 2000 家! 辦理 2 屆電子商務金網獎， 

企業輔導課程超過 500 場， 諮商企業超過 3000 家次 

 

///// 執行過五大專案 ///// 

1. 縮短數位落差計畫  2. 百大網通企業授證  3. 推動百大好貨、百大好服務   

4. 輔導企業對接 amazon business 北美跨境電商採購案  5. 輔導企業上海自貿區跨境電商採購案 

 

http://101email.101-web.com/
http://101email.101-web.com/
http://www.boss7-11.com/

